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차란차㈜소개 
CHARANCHA Co,. Ltd.



회사 소개
기본정보 및 사업영역

1.  기본정보

설립연도 회사주소

2013. 06 서울시 동대문구 천호대로 329, 12층

매출  (23년 마감 기준)

180억(22),364억(23)

CEO

박창우

홈페이지 직원 수

www.charanchacorp.com 80명

53.9억 

자본금

2. 사업영역

We Make New Mobility.
Offline to Online, Online to Offline.

차란차 중고차 플랫폼 차란차 모빌리티플랫폼 모터플렉스 미디어 

www.charanchamobility.co.kr www.motorplex.co.kr
PDC 사업부직영사업부

www.charancha.co.kr
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회사 소개
회사 연혁

2015

회사설립: 지카㈜

온라인 중고차 중개 서비스 런칭

SNS 채널 런칭

온라인 컨텐츠 제작

E-Commerce 사업 런칭

자동차 미디어팀 구성

위메프 업무 제휴 (중고차)

GMobility 런칭

2018

2013 2017 2019

2020

차란차 중고차 플랫폼 서비스 런칭

2021

2022

2023

회사명 변경: 차란차㈜

동대문 오피스 이전

KB 차차차 MOU

랜드로버 리콜 로너카 서비스 제공

홈서비스 런칭

차란차 라이브 스튜디오 앱 런칭

도이치 오토월드 부산 사진 촬영소 오픈

Kbank MOU

아우디 로너카 서비스 제공

Web 3.0 준비팀 런칭( Adoption 2023참가)

차란차 모빌리티 B2C 앱 런칭
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차란차㈜ 연도별 매출 및 손익 



Executive summary – 핵심 사업

•

✓

✓

✓

•

딜리버리중고차 렌터카
수입차 전문 렌터카 서비스 및 플랫폼딜리버리 플랫폼 중고차 판매 플랫폼

•

✓

✓

✓

✓

•

•

✓

✓

✓

✓

벤치마크



Executive summary - 차란차 플랫폼
중고차 판매 플랫폼

✓

✓

✓

✓

✓

직 매입



Executive summary - 차란차 플랫폼
중고차 판매 플랫폼

홈서비스조건 홈서비스프로세스 

홈서비스
신청

홈서비스
실행

①  차란차 도이치오토월드 접속

② 차란차 홈서비스 가능 상품 확인

③ 상품 선택 및 개인정보 입력

(비대면)

④ 컨설팅 서비스 [ 성능점검, 성능확인, 라이브 방송 ]

⑤ 서비스 이용 결정 및 계약금 결제

⑥  차란차 매매상사로 차량 이전

⑦  전자계약서 날인 

⑧  차량 배송 서비스 [ 차란차Mobility 활용 ]

⑨ 시승 및 구매

⑩ 명의 이전

※ 향후 단지 제휴를 통해 홈서비스 확대할 수 있는 확장성 보유

(월간 2,000여대 예상)

7년 / 10만 Km 미만 PnS성능점검 완료 소비자가 2,850만원 ↓

차란차홈서비스 상품 조건

차란차 도이치오토월드 등록 상품 중



Executive summary - 차란차 플랫폼
중고차 판매 플랫폼

숏폼 큐레이팅 포럼 커뮤니티

숏폼큐레이팅

✓ 콘텐츠 주도형 차량 큐레이팅 플랫폼

✓ 고객 특성을 바탕으로 차량 콘텐츠를 큐레이션

✓ 구매하면 좋을 차량에 대한 정보를 제공

소셜포럼커뮤니티플랫폼

✓ 유사한 고객 특성을 가진 유저들간의 교류 활성화

✓ 커뮤니티를 바탕으로 락인 효과 형성

✓ 고객 데이터 수집 고도화

고객 경험을 일원화하고 중고차 서비스의 슈퍼 앱 지위 확보



Executive summary - 차란차 플랫폼
중고차 판매 플랫폼

티맵 +도이치모터스+차란차협업모델

티맵 모빌리티의 운전점수 우수고객에게 서비스 제공

✓ BMW, MINI 시승차 판매

✓ BMW, MINI 인증중고차 판매

✓ BMW, MINI 신차 판매

✓ 도이치 오토모빌 그룹 브랜드로 확대(Audi, Land Rover)

✓ 차란차 홈서비스 차량 비대면 판매

✓ 차란차 모빌리티 서비스 협업

추가적인 협업을 통해 양사간 윈윈 할수 있는 모델을 만드는 작업중

티맵 시승차 판매 리스트 티맵차량 상세페이지



Executive summary - 차란차 플랫폼
중고차 판매 플랫폼

차란차 +케이뱅크협업모델

케이뱅크를 통한 중고차 금융 혁신

✓ 중고차 플랫폼 최초로 1금융권 금융상품 제공

✓ 기존 할부금융과 차별화된 빠른 온라인통한 원스톱 실행

✓ 차란차에 등록된 세계 최대 도이치 오토월드 매물을 기반

✓ 비대면 홈서비스로 차량부터 금융까지 올인원 서비스로 제공

✓ 중,저신용자를 위한 금융사 추가 예정 (KB캐피탈, 도이치파이낸셜)

MOU
5월23일

서비스 예시 (매물 리스트) 서비스 예시 (간편결제)



Executive summary -차란차모빌리티
모빌리티 플랫폼

차란차모빌리티->MaaS(Mobility as a Service)전략

✓ Mobility의 Trend는 MaaS로 모든 Mobility 서비스를 통합적으로 제공

✓ 한국내 대표 MaaS업체(카카오T,T Map,차봇)

 
카카오T
택시,대리,주차 
기반

T Map
네비,택시,대리,
운전점수 기반

차봇
신차 보험,신차 
판매 기반

✓ MaaS를 확대하기 위해 Mobility관련 업체의 App을 입점 시키고 있음
향후 Traffic을 기반으로 해서 Mobility의 Commerce Platform 으로 발전예상
단독서비스 Platform 보다 MaaS가 대세(충전, 주차, 프리미엄대리, 일일기사 서비스등) 

✓ 차란차 Mobility Platform(B2C)의 런칭으로 추가적인 서비스로 확대 가능 



Executive summary –차란차모빌리티
모빌리티 플랫폼-딜리버리

전국 수입차 공식 AS센터 DMS 연동



모빌리티 플랫폼-렌터카 

수입차 전문 렌터카

Executive summary –차란차 모빌리티 

공유
경제

“안정적 수익창출을 바탕으로  
지속가능한 Biz 모델＂

AS-IS (안정적 수익 창출) TO-BE

-사고대차 PF 서비스

“AS센터 연계 안정적 가동율“

프리미엄 수입차 499대 운영 중 -프리미엄 수입차 장기렌터카

-  프리미엄 수입차 구독 서비스
(전기차포함)



Executive summary –차란차모빌리티
모빌리티 플랫폼(B2C) 

편하고 쉬운 차란차 모빌리티 앱: B2C(5월)/B2B(7월) App 오픈

✓ 차란차Mobility App을 통해 차량의 이동과 이용 서비스를 이용 할 수 있습니다.

✓ App 안정화 완료
✓ App 마케팅은 7월부터 시작 예정
✓ 사용자에게 쿠폰 지급 및 B2B고객의 포인트 사용처로도 활용예정

(금융사 진행중)
✓ 추가로 VIP이동서비스, 프리미엄 대리,일일기사서비스,정기/종합검

사 대행 서비스등 추가 Maas를 위한 서비스 연내 추가 오픈 예정
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쉽고 바른 중고차 플랫폼.



16

차란차 중고차 플랫폼
서비스 개요

◆  주요 서비스

입차 관제 배정 실내촬영 배정 외관촬영

◆  도이치 오토월드 사진촬영소
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차란차 중고차 플랫폼
차별화 요소 1

◆  자동차 전문기업,  도이치 오토모빌그룹의 인프라 및 네트워크

플랫폼 네트워크 확장
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차란차 중고차 플랫폼
차별화 요소 2

◆ “리스팅 + 직영”  새로운 중고차 플랫폼  비즈니스 모델  

리스팅

직영
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차란차 중고차 플랫폼
차별화 요소 3

◆ 중고차 플랫폼 최초  스튜디오 오픈+ 다양한 차량 소개 콘텐츠  방송(10월예정)   
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품격을 이동하다.
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차란차 모빌리티
드라이버/캐리어 딜리버리 _서비스 개요

◆  드라이버/캐리어 딜리버리 시장 현황 ◆  차란차 모빌리티 드라이버 / 캐리어 딜리버리 플랫폼



차란차모빌리티
모빌리티 플랫폼-딜리버리(B2B,B2C) 현황

- 주요 파트너 현황 

Importers

MBMK

20,090 

23,299 

27,119 

24,939 24,112 

27,010 

30,049 30,079 

33,889 

36,880 
38,980 

33,701 
34,765 

40,844 

0

5,000

10,000

15,000

20,000

25,000

30,000

35,000

40,000

45,000

22.05 22.06 22.07 22.08 22.09 22. 10 22.11 22.12 23.01 23.02 23.03 23.04 23.05 23.06

- 운영 현황 (운행 건 수 / 2018.12 오픈)

수입차 드라이버 딜리버리 No. 1

전체 누적 약 640,000건 (22년 328,792건,23년 219,059)

Dealers(200개 서비스 센터)

클라쎄 오토, 아우토플라츠, 아우토반VAG

도이치 아우토

코오롱 제이모빌리티, 

태안모터스, 아이언오토, 코오롱아우토, 바이에른오토

 ▣  2023년 연간목표 400,000 건, 매출 목표 125억
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차란차 모빌리티
딜리버리 운영현황(6월 기준)

BMW

/



24

차란차모빌리티
드라이버/캐리어 딜리버리 _사업 전략

◆  플랫폼 사업 영역 확장

차란차.모빌리티 App 을 통한(B2B)사업확대

- 추가적인 B2B 사업의 확대

신규 브랜드, 딜러 영업확대

각 브랜드 App을 통한 딜리버리 예약

수입차 픽딜에서 타영역으로 영업확대(보험, 렌터카등)

- B2B App연동을 통한  신규 비즈니스 창출 

       복지몰,금융사의 포인트 사용처로 확대

타 플랫폼 입점

중고차 드라이버/캐리어 딜리버리 서비스

- KB캐피탈 홈배송 진행중

- 차란차 홈딜리버리 서비스 진행중

- 차란차 홈서비스 확대에 따른 중고차 딜리버리 확대(4Q)

전기차 충전을 위한 이동 서비스

- 프리미엄 전기차 “폴스타 코리아” 서비스 계약 완료

- 캐리어를 활용한 충전서비스 신규 개발

- 딜리버리를 통한 충전 서비스

차란차.모빌리티 App 을 통한(B2C)사업확대 

- 본격적인 B2C앱 홍보 및 마케팅 시작(8월)

- 추가적인 서비스 런칭

        프리미엄대리,일일기사, VIP이동 서비스

정기/종합검사

딜리버리 베이스 확장 모델

◆  사업의 확장 및 신규 서비스
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차란차모빌리티

렌터카 운영 7월 현황(7/21기준 )
(vat 별도) 

7월 현황

668
634

804

0

100

200

300

400

500

600

700

800

매출

목표 진행 예상

(단위 : 백만원, vat 별도) 

840
789

1150

0

200

400

600

800

1000

1200

건수

목표 진행 예상

(단위 : 건) 

목표 比 137%

23년 5월 23년 6월 23년 6월 전월 대비

일평균 건수 29.8건 33.5건 37.6건 4.1건▲

일평균 매출
(입금기준)

19,070,366원 19,567,318원 30,171,407원 10,604,089원▲

가동율 57.0% 65.3% 61.2% 4.1%▼

목표 比 120%

23년 5월 23년 6월 23년 7월 전월
대비건수 구성비 건수 구성비 건수 구성비

보험사 387 42% 446 44% 350 44% -

센터 367 (132) 40% (14%) 380 (132) 38% (13%) 314 (99) 40% (12%) 2%▲(1%▼)

단기 등 170 18% 180 18% 125 16% 2%▼

합계 924 1,006 789

※ (    ) 도이치 건수, 전월 대비 월 0.3건 증가

109 108 128 124 
150 154 

182 189 204 
235 249 252 

289 

399 

198 

274 293 
318 315 

381 381 397 
445 452 

478 
506 

587 

804 50.3%

68.7%65.7%70.5%69.4%

60.7%59.5%62.0%
65.0%

58.9%

50.8%
57.0%

65.3%
62.0%

-50.0%

-30.0%

-10.0%

10.0%

30.0%

50.0%

70.0%

0

100

200

300

400

500

600

700

800

900

1,000

22.06 22.07 22.08 22.09 22.10 22.11 22.12 23.01 23.02 23.03 23.04 23.05 23.06 23.07

보유대수 매출 운행율※ 총보유대수 : 437대

매출 현황(7/21기준 )
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차란차 모빌리티
렌트카 _ 서비스 개요 및 현황

10 15
20 40

80

매출액 영업이익

◆  보유대수 계획 (누적)

350 450 550 650100
150

200
300

200

1,200

2,000

100

200

300

2022 2023 2024 2025 2026

단기 중기 장기 구독

◆  매출 및 영업이익 계획

(단위: 억원)

◆  플랫폼 X 수입차 전문 렌터카 
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차란차 모빌리티
렌터카 _ 사업 전략( 렌터카 확대 및 플랫폼 사업)

◆  합리적 가격( 단기 수입차 렌터카  강점)

◆  중고차 렌터카(월장기)

◆  수입차 전문 장기 렌터카(2025 런칭 예정)

◆  사고대차 차란차 플랫폼 X SK렌터카

SK렌터카 다이렉트 중고차 장기렌터카 제휴(8월 시작)

차란차 모빌리티 플랫폼 통한 B2C 중고수입차 월장기 렌트 서비스 예정

SK렌터카와 사고대차 플랫폼 공동 운영 계약중

차란차 모빌리티에서 플랫폼 개발 예정(9월 완료)

공동 마케팅과 영업을 통해 사고대차 시장 확대 예정

차란차의 수수료 수익과 안정적인 수입차 사고대차 매출
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THANK YOU FOR YOUR ATTENTION.
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