
카페베네

×캐릭터굿즈콜라보제휴제안
매장브랜딩강화와고객유입증가를위한전략적제휴제안입니다. 굿즈연계

프로모션으로매출다변화를실현하세요.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


제휴제안배경

굿즈소비트렌드급증

캐릭터인형과키링수요가폭발적

으로증가하고있습니다.

감성소비공간의역할

카페는경험과감성을중시하는핵

심소비공간입니다.

수집욕구의매출연결

카페이용자층과인형타켓층동일, 

고객의굿즈수집욕구를직접적인

매출로전환합니다.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


제휴아이템소개

상품구성

• 캐릭터인형 (소형/중형)

• 키링및액세서리

• 한정판아이템

핵심특징

• 자체 IP 또는인기캐릭터기반

• 휴대성과인스타그래머블디자인

• 진열및포토존효과

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


진열및연계판매방식

진열대설치

카운터옆또는테이블존에전용진열대구성

패키지판매

음료구매시 키링패키지로 50% 할인제공

한정판증정

디저트 + 인형패키지구매시특별굿즈증정

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


기대효과

브랜딩강화

감성적굿즈를통해카페이미지를차

별화하고브랜드가치를높입니다.

재방문유도

시즌한정판과신상품출시로고객방

문빈도를증가시킵니다.

SNS 바이럴

굿즈인증샷으로자연스러운홍보와

입소문효과를창출합니다.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


성공사례: 투썸플레이스 ×그로밋

100%
조기완판

출시첫주내전매장완판기록

1위
SNS 트렌드

인스타그램카페관련해시태그 1위등극

85%
재입고요청

전체매장의 85%에서굿즈재입고요청

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


성공사례: 던킨 ×와사비베어

브랜드친밀도상승

고객만족도와브랜드호감도가크게향상되었습니다.

젊은고객층확대

10~30대신규고객유입률이 30% 증가했습니다.

온라인재판매활성화

한정판굿즈의온라인중고거래시장이형성되었습니다.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


제휴진행단계

1 1단계: 캐릭터선정

브랜드맞춤캐릭터선정및디자인개발

2 2단계: 제작납품

진열대와상품제작후매장별납품완료

3 3단계: 마케팅런칭

프로모션패키지구성및공동마케팅실행

4 4단계: 성과분석

판매데이터분석후후속캠페인제안

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

